








CLOVEK A TRH

Clovék se citi svobodny, kdyz ma moZnost volit mezi raznymi
alternativami a vybrat tu, ktera mu v daném okamZiku a v dané
situaci vyhovuje nejlépe. C€im Jje pocet dostupnych alternativ
vyssi, tim se ¢lovék citi svobodnéjsi. MoZnost volby mezi radznymi
alternativami pro ekonomicky subjekt je jednou ze zakladnich
podminek fungovani trini ekonomiky. KaZda dostupna alternativa je
pro kaZdého jedince spjata s uréitymi omezenimi, kterd musi vzit
v uvahu. Kazda zvolené alternativa néco stoji, at uZ penize nebo
¢as nebo z¥eknuti se néceho jiného ve prospéch zvolené
algfrnativy. Kazdy &lovék se napfiklad kaZdé rano rozhoduje, kdy
vs@éne z postele. Témér kazdy, prestoZe miZe mit nastaveny budik,
poté co procitne, chvili vaha&. U nékoho je tato chvile kratsi,
u jiného delsi. Rozhodnuti vsak musi p¥ijit, i kdyZ si doprejeme
jen téch 5 ¢i 10 minut navic. Nékdy se tento d&as jesté umocni,
kdyZ znovu upadneme ho hlubokého spanku. At uZ tuto volbu
provadime védomé ¢i ze zvyku, nemiuzZeme se vyhnout nakladim, které
jsou s touto volbou spjaty. Tyto naklady predstavuje napriklad
10 minut spanku navic, o nichZ pak musime vénovat méné ¢asu jinym

zalezitostem. Nazyvame je naklady obétované prileZitosti.

Naklady obétované prileZitosti na koupi kola se vyjadruji
pomoci jiného zboZi a sluZeb, které musime oZelet (obétovat),

abychom mohli mit kolo. Celkovou &astku tvori penize vydané na
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vztahu k potrebdm spole¢nosti. Nalézt takovou.kombinaci zdroija,
kterda by vedla k jejich nejlepsimu uZiti,  je obtiZny ekonomicky
problém. Nevyhnutelny a permanentni faktor vzacnosti .(nedostatku)
si vynucuje volbu a vyvolava naklady. At je spoledensky systém
jakykoli, komunisticky, socialisticky ¢&i kapitalisticky, zdroje
nikdy neodpovidaji potrebam zboZi a sluZeb kaZdého jedince. Ani
ty nejmodernéjs$i technologie nemohou prekonat tlak zpusobeny
omezenymi zdroji a vzacnosti.

Kazdy spolecensky systém musi YesSit problém, jak pomoci
omezenych zdroja uspokojit neomezené potreby obyvatel dané
spoleénosti. Rizné spoleCenské systémy se pokousely tento véény
proplém resit rozdilnymi zpisoby. Jak se pokouSel s timto
prﬁhlémem vyrovnat komunisticky systém prostrednictvim centralné
Fizeného hospodafstvi vsichni dobfe vime a ur&ité to neni potreba
dadle rozvijet. Ne vsichni vsak vime, jak tomuto problému celi
moderni obcanské spolecnosti =zaloZené na trZnim hospodafstvi.
Existuje vsSak Jjeden presvéd&ivy dukaz o tom, Ze se s timto
probémem vyrovnavaiji nejlépe. Ze 175 stata sveta se 25
nejvyspélejsSich zemi 1i8i od téch ostatnich pravé tim, izZe
disponuji skute¢nou parlamentni demokracii a zavedenou trzni
ekonomikou. Témto =zemim se nejvice p¥ibliZuji ty, jimZ se
podatilo maximdlné liberalizovat ekonomicky systém a prevést sveé
hospodarstvi na trzni (napriklad Jizni Korea, Hong KXong,

Tchajwan, Singapur, Thajsko, Filipiny). Transformace nasi






FUNKCE TRHU

Trzni ekonomika predstavuje zcela.decentralizovany systém,
vV némz na sebe vzajemné pusobi mnoZstvi kupujicich
a prodavajicich. Jak funguje trZni ekonomika, - aby p¥ispéla k
vyreseni- ekonomického  problému, s nimZz se musi vyrovnat vsechny
spolecenské systémy?

Ekonomicky problém je moZno charakterizovat  pomoci tFi
zdkladnich otazek: Co a kolik vyrabét? Jak vyrabét? Pro . koho
vyrabét?

odpovéd na otazku co a kolik vyrabét poskytuji tisice a.
mgliény nezavislych rozhodnuti jak domacnosti, tak podniki. Kdyz
d;statek domdcnosti kupuje néjaké zboZi za cenu, ktera . pokryje
naklady, tak podniky na to reaguji zvysenim produkce. Jako vhodny
pfiklad .1ze . .uvést vyrobu digitalnich hodinek, . videokazet,
osobnich poc¢itaédd a Jjinych dynamicky se rozvijejicich vyrob.
Naopak, kdyZ podnik 2zjisti nebo pociti, Ze domacnosti nezaplati
tolik, aby pokryl naklady vyroby néjakého zboZi, zastavi jeho
vyrobu a zaéne vyrabét néco Jjiného. Prikladem muzZe byt vyroba
¢ernobilych televizorid, odévd z umélych tkanin a jinych produkty,
jejiché.VYroba byla postupné utlumena.

Jak? To je vlastni problém kaZdého vyrobce..Vyrabét tak, aby
jeho . ndklady byly cc nejnizsi. Lze toho dosdhnout vhodnou

kombinaci vlastnich zdrejd s Jjinymi vyrobnimi faktory dostupnymi







dostanou ..to, co si vydélaji diky dobrovolnému prodeji svého
majetku a prace. Zakladnim principem trini spravedlnosti je, Ze
existuje. prilezitost sméniovat a  Ze sména a dohoda (smlouva),
kterou wuzaviraji aktéri smény jsou dobrovolné. Domacnosti pak
dostanou uréitou hodnotu za to, co nabizeji a sménuji
s ostatnimi. Jejich prijem Jje odlisny diky odlisnému talentu,
zdrojum a razné volbé, kterou ¢ini. Jini si naopak mysli, zZe
talent, dovednosti, vlastnictvi zdroji, prileZitosti a prosté
smila mohou zpuscbit takové rozdily mezi domacnostmi, Ze ty to
nejsow schopny vibec ovlivnit. Pak skuteénost, 2e nas prijem
zavisi jen na vlastnictvi zdroji, povaZuji za nespravedlivou.
qunéi pochybuji o tom, zda-1li je trh schopen vyrovnavat rozdilny
rg;sah vlastnictvi jednotlivych subjektd a systematicky korigovat
stale se prohlubujici rozdily.
Tento rozdilny pohled vyplyva z rozdilné hierarchie hodnet, a tim
preferenci udavanych takovym problémim jako jsou rozdélovani
dichodu, pfileZitost a efektivnost. Trh, i  kdyZ je z dfdvodu
nerovnych vysledkll povaZovan nékterymi za nespravedlivy, ije
efektivni a 2z produktivnich zdroji Jje schopen vytéZit maximum.
Pokud trh svymi dasledky tiZivéji pusobi na nékteré skupiny
obyvatel, stat =zasahuije do triniho systému prostrfednictvim
prerozdélovani dichodu. -

Klic¢ovou roli v trini ekonomice hraje informace. Nositele

informace je cena. Cena udava vyrobcum (prodavajicim) a kupujicim







NEDOSTATKY A NEDOKONALOSTI TRHU

Informace nejsou Vv Zadném ekonomickém systému k dispozici
zdarma. Jsou zboZim Jjako kazZdé Jjiné a jejich nabyti vyZaduije
uréité naklady. TrZni ekonomika je - schopna tyto ndklady sniZit
daleko vice neZ jiné ekonomické systémy. Pfesto se i v trini
ekonomice lze setkat s chybnym rozhodovanim pramenicinm
z neznalosti nebo nedostatku adekvatnich informaci. Vlastnici
vyrobnich zdroji - prace, kapitalu .a pidy mohou zvolit nespréavnou
kombinaci téchto zdroji a vyrabét néco, o¢ neni predpokladany
zajem. Trh pak nefunguje dokonale a .pro své ucastniky zvysuje
néklady. Toto zvysSeni miZe byt dost znacneé.

N Nejvyznamnéjdi poloZku predstavuji transakéni néklady. Jsou
to naklady na provedeni néjakého obchodu, smény nebo transakce,
v&etné nakladl vyvolanych ztratou ¢asu spjatou s nakupovanim.
Nezahrnuji vsSak cenu sméfiovaného zboZi. V obchodnich ptfipadech
jscu to napriklad naklady na sepsani smlouvy, na pravni
konzultaci, vyhotoveni =zdznami 2z Jjednadni a ostatni podobné
¢innosti. spojené s poskytovanim informaci.

Domacnosti nejsou schopny bez transakénich nakladd projevit své
preference. Stalo se Vam napriklad, %e jste £1i do kina jen
abyste zjistili, Ze se nemiZete dostat .dovnitf, protozZe vsechny
vstupenky uZ byly vyprodany? Anebo jste se nemohli dostat do

poloprazdného Kkina, protoze cena vstupného byla prilis vysoka?
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POPTAVKA

Je zcela obvyklé, 2e pokles cen pizzy povede k zvyseni
jejiho prodeje. Lidé si ji nebudou kupovat vice proto, Ze by méli
vétsi hlad, ale proto, Ze =za stejné mnoZstvi penéz ji dostanou
vice. VyuZivaji vyhodu lep$i nabidky, a tak mozZna budou nakupovat
méné parkd v rohliku, grilovanych kufat nebo hamburgert. Pokles
éeny vede k nahrazovani (substituci) jednoho zbozZi jinym. Bude se
prodavat méné parku v rohliku a vice pizzy.

Kazdy ¢&lovék zcela prirozené dava prednost vétsimu efektu
pred . mensSim. Témér kazZdou svou pot¥ebu miZe uspokojit
ngstfednictvim ruznych zbozi. Tato zboZi Jjsou vzajemneé
nahraditelna. Vystupuji jako substituty. Clovék v tomto smyslu
napriklad také zahani svaj hlad. <ini tak pomoci ruznych
pochutin, které si vybira podle své chuti. Substituty: :.se
vyskytuji témér vsude, protoZe témér kazdé zboZi je nahraditelné
néjakym jinym zboZim. Clovék provadi volbu z jemu dostupného
sortimentu zboZi tak, aby co nejlépe uspokojil své potreby.

Tento rys lidské povahy  nas privadi k jednomu z

nejcastéji pouzivanych ekonomickych pojmd, Kk zakonu poptavky.
Podle tohoto zakona se prodavaji vice ta zboZi a sluZby, Jjejichz
ceny klesaji a méné zbozi a sluzby, jeljichZ ceny rostou. Prestoie
tento zakon nebyl Y"schvalen® zadnym z parlamentl, nedovoli si jej

nikdo brat na lehkou vahu. Ten, kdo si dovoli nerespektovat tento
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TRZNI ROVNOVAHA

Rikd se, 2e trh je v rovnovaze, kdyZ prodavajici nemaji
davod ménit své ceny a kupujici poZadované mnoZstvi. Ani jedny,
ani druhé vsak tato situace nemusi plné uspokopoat. Kupujici .
vidy daji prednost niz§i cené, KkdyZ za ni budou moci nakoupit
pozadované mnoZstvi zboZi. Prodavajici zase daji prednost vyssi
‘cené za predpokladu, Ze neodradi =zakazniky. Rovnovaina cena
predstavuje nejniZsi mozZnou cenu pro kupujici, aniZz by se
projévil nedostatek. Jakékoliv sngieni této ceny vyvola
nedostatek néjakého zboZi. Lidé, ktefi si ho chtéji opatfit, si
gysi stoupnout do fronty. RovnovaZna cena zdroven predstavuje
nejvys&i moZnou cenu, za niZ lze prodat urcité zbozi, aniZ by se
prodavajici museli potykat s problémem prebytku. Kazdé zvysSeni
ceny nad rovnovéénou uroven pri nezménéné vysi poptavky vyvola
vytvareni prebytku. ZboZi nelze za zvysSenou cenu prodat. Prebytku
se 1lze zbavit pouze sniZenim ceny. Prostrednictvim ceny trh
vyrovnava poptavku s nabidkou. Rovnovdha na trhu predstavuje
situaci, kdy se pri urcité cené nabidka rovna poptavce, situaci,
kdy cena "vycistuje" trh.

JestliZe se 2vysi prijem obyvatel nebo kdyZ se zvysi cena
piva a sniZi se cena Coca Coly, poroste poptavka po Cole. Pri
nizsi cenéd se bude pozadovat vice Coca Coly. Na trhu se mizZe

projevit v uré¢itém okamziku jeji nedostatek, ktery Jje znakem
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